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GROUPEMENT DES AGENTS AUTOMOBILES PEUGEOT
ADHESION GAAP EN 2026, JE CHOISIS D'AGIR !

Adhérer au GAAP

TOUS UNIS EN 2026

Les victoires obtenues sur la POLCO 2026
en particulier le retrait de la clef BEV et les
conditions VD montrent ce que le GAAP
peut réaliser quand le réseau avance uni.

Mais pour continuer a gagner du terrain, il
faut une équipe soudée : les bénévoles du
GAAP sont vos avants, ceux qui ouvrent
les espaces et défendent vos intéréts au
quotidien. Leur action ne peut étre
pleinement efficace qu'avec votre soutien.

LES COMBATS DU GAAP
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Snap-r

Nous exigeons l'application stricte du
contrat RA : aucun outillage ne doit
étre envoyé ni facturé sans
commande. Le GAAP reste en
premiere ligne et juridiquement armé
pour protéger chaque agent.
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Nous refusons la contribution
imposée. Les agents nont pas a
financer la reconquéte de la qualité.
Le GAAP défend une solution équitable
et durable.

EN SAVOIR PLUS —
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COMMERCE VN
CE N’EST PAS FINI'!

Lanimation commerciale reste trop
hétérogéne y compris dans la relation
avec les financieres.

Le GAAP exige des dispositifs
accessibles aux agents : offres lisibles,
supports & outils simplifiés,
engagements clairs de la Marque et
des distributeurs.
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FORMATION

Hausse des convocations, absence
d’évolution technique majeure :
vigilance maximale. Le GAAP
accompagnera les agents avec des
tutoriels clairs et continue d'exiger une
approche raisonnable au constructeur.

EN SAVOIR PLUS —
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MISE A L'IMAGE

Un chantier stratégique, exigeant et colteux. Le GAAP clarifie les regles, sécurise les
calendriers et négocie des conditions réalistes, en lien direct avec les architectes, pour
protéger nos investissements.

EN SAVOIR PLUS —

Votre adhésion fait LA différence !

Plus notre voix est forte, plus les avancées sont concrétes.

Karim HAMADACHE
Président GAAP

En cette année charniere,
rejoindre le GAAR c’est agir pour défendre nos marges,
notre équilibre et I'avenir du réseav.
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