CE QUE LE GAAP A OBTENU & MIS EN PLACE

CONTRAT

& objectifs
Marque

/ LES AVANCEES \

« BONUS SUR LES VR e-208: Le GAAP a bataillé
pour que les 6000€ ne soient pas avancés par les
AA

e VD NOUVELLE 208 : proposition de VR et pas
seulement de VD. Négociation multiples ayant
abouti a la baisse des loyers.

e PLV DES VN : Le GAAP a stoppé net la volonté de

la Marque de facturer les Apporteurs d’Affaires

e REFUS DE LA DEMANDE DES DVN D’INSTAURER
UNE CLAUSE DE SOLIDARITE : Annulant la
rémunération de I'Agent si le Concessionnaire
n‘atteint pas son objectif...

e DDC : Refus de remonter les données clients de
nos DMS dans un outil central qui gérerait toutes
les données clients.

e REMONTEE DES KPI Le GAAP n’a pas validé la
remontée automatique.

* FORMATION & CONVENTION GAAP/OPCO

Site commerce VN/VO/APV du GAAP dédié
aux Adhérents

Une vitrine personnalisable gratuite

Publication de vos VO/VD avec
possibilités de passerelles

Réception direct de LEADS par mail

Un groupe de travail dédié chargé de
créer des offres attractives & percutantes
pour dynamiser le commerce APV dans le
réseau d’Agents Peugeot

Une collaboration directe avec les
PLAQUES PR (PLV & campagnes digitales
offertes)

EN 2020

/ PROXIMITE HUMAINE \

e LES GAAP MESSENGER
représentent une communauté
de plus de 130 Agents
volontaires sur le terrain

e UN SOUTIEN LOCAL FORME
> prét a vous aider en vous
mettant en contact avec les
bons interlocuteurs
> & informé pour vous
transmettre les dernieres infos
> qui reste toujours présent
pour réunir ses collegues pour
des échanges utiles et
distrayants

N /

MOBILITES : + 1700€ de budget conventionnel regroupe

supplémentaire tous les avantages des Adhérents (remises
e GARANTIE : Le GAAP a obtenu la suppression des partenaires attractives)

audits systématiques. tous les conseils & bons plans des

 IMA & entrées ateliers supplémentaires ? / collegues pour développer son parc VO




